
Геоинформационные системы и зачем они нужны 

Современный бизнес работает с огромными объемами данных. Компании стремятся к 

автоматизации, точному прогнозированию и эффективному управлению ресурсами. В 

этом контексте геоинформационные системы (ГИС) становятся мощным инструментом 

для принятия управленческих решений. Они помогают бизнесу не только анализировать 

окружающую среду, но и оптимизировать процессы, повышать прибыль и снижать 

риски. 

Что такое ГИС? 

Геоинформационные системы — это программные комплексы, которые собирают, хранят, 

анализируют и визуализируют пространственные данные. Проще говоря, они помогают 

привязать любые управленческие задачи к конкретной локации на карте, что особенно 

важно для компаний, работающих с территориально распределенными объектами. 

ГИС позволяют объединять разрозненные данные: 

 Информацию о клиентах и их поведении 

 Транспортные и логистические маршруты 

 Расположение офисов, складов и производств 

 Данные о конкурентах, экономической ситуации, экологии и многое другое 

Почему менеджерам необходимо разбираться в ГИС? 

Без понимания пространственной аналитики управленческие решения могут быть 

неэффективными. Геоинформационные технологии позволяют: 

📍 Оптимизировать логистику — построение оптимальных маршрутов доставки, 

снижение транспортных затрат, управление складскими запасами с учетом 

территориальной доступности. 

📊 Анализировать рыночные возможности — определение наиболее выгодных локаций 

для открытия новых торговых точек, прогнозирование спроса в зависимости от 

географических факторов. 

🏢 Управлять недвижимостью и инфраструктурой — анализ доступности объектов, 

мониторинг состояния недвижимости, планирование городской застройки и 

коммерческих объектов. 

🔍 Мониторить риски и управлять кризисными ситуациями — контроль за 

изменением окружающей среды, учет климатических факторов, оценка безопасности 

территорий для ведения бизнеса. 

Как ГИС помогают компаниям повышать эффективность? 

🔹 Геомаркетинг 

Компании, использующие ГИС, точно знают, где находится их целевая аудитория и 

как лучше всего охватить её. Это позволяет сократить рекламные бюджеты и повысить 

конверсию. 



🔹 Управление продажами 

Благодаря пространственному анализу можно выявить зоны высокого и низкого спроса, 

скорректировать стратегии продвижения, а также более эффективно распределять 

персонал. 

🔹 Прогнозирование и стратегия развития 

ГИС позволяют моделировать расширение бизнеса на новых территориях — например, 

оценивать перспективность новых торговых точек, бизнес-центров, жилых районов и 

инфраструктуры. 

🔹 Контроль за конкурентами 

С помощью ГИС можно анализировать расположение конкурентов, изучать рынок в 

динамике, выявлять новые ниши и направления для расширения бизнеса. 

 

Геоинформационные технологии перестали быть инструментом только для картографов и 

геологов. Сегодня это незаменимый элемент управления бизнесом. Владение ГИС-

технологиями дает компаниям конкурентное преимущество, позволяет 

минимизировать риски и повышать прибыльность. 

Для того чтобы овладеть этими навыками, в ЮУрГУ открыта магистерская программа 

«Менеджмент» с профилем «Геоинформационные системы в управлении». Она 

позволит вам научиться анализировать бизнес-процессы с привязкой к геоданным, 

работать с передовыми ГИС-программами и принимать обоснованные 

управленческие решения. 

📞 Телефон для справок: (8-351) 272-30-77 

✉ E-mail: valmaksimova@mail.ru 

 Подробнее о программе: susu.ru 

 

https://uralgis.ru/

